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“El nostre model de negoci és 
solvent, rendible i sostenible.”

«MoraBanc mostra una  
trajectòria ascendent i sòlida, 

amb una clara visió de futur.»

CONSELLER DIRECTOR GENERAL

PRESIDENT DE MORABANC

LLUÍS ALSINA

JOAN MARIA NIN



3

Benefici

Recursos gestionats

Inversió creditícia

Gràcies a un model de negoci consolidat, 
mantenim un benefici creixent.

Custodiem i gestionem els estalvis de la nostra 
clientela amb una gran professionalitat.

MoraBanc acompanya el creixement de les 
famílies, empreses i institucions tot mantenint 
una inversió creditícia de qualitat.

RÀTIO DE MOROSITAT

40,12 M€ 

10.210,55 M€ 

1.537,66 M€ 

Fitch Ratings

Fitch posa en valor la gestió conservadora, la 
rendibilitat amb creixement recurrent, la flexibilitat 
financera i l’èxit de la fusió amb BSABanc. 

OUTLOOK ESTABLE. 
CONFIRMAT AL DESEMBRE DEL 2022.

BBB- 

2,62 % 
16 %

MILLORA DE 30 PUNTS BÀSICS RESPECTE EL 2021

MILLORA DE 114 PUNTS BÀSICS RESPECTE EL 2021

RÀTIO DE COBERTURA 

102,87 % 

23,52 24,06 25,14

30,12

40,12

34,50

Benefici en milions d’euros 1

2017 2018 2019 2020 2021 2022

Resum de dades rellevants del 2022

1  Font: elaboració pròpia
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1  Dades: www.bankingsupervision.europa.eu el 31/12/2022
2  Font: elaboració pròpia
3  Plantilla de la mitjana dels anys 2022 i 2021

Fortalesa de balanç

Aquestes dades mostren la solidesa del grup, amb un 
balanç fort i una excel·lent posició de liquiditat que 
donen confiança i tranquil·litat als mercats. 

SOLVÈNCIA CET 1 FULLY LOADED

LIQUIDITAT (LCR)

18,06 % 

294,14 % 

MITJANA BANCS UE 1: 15,27 % PHASE-IN

MITJANA BANCS UE 1: 161,46 % 

Disposem d’un gran equip de professionals 
al servei de la nostra clientela, clau per a 
l’èxit de la nostra activitat.

Equip MoraBanc

461 
PERSONES3

Banca digital

+29 % 
D’OPERACIONS

+24 % 
D’ACCESSOS 

La banca digital és una eina útil i altament valorada per 
la nostra clientela. Hi ha una tendència a l’alça en l’ús 
dels canals digitals i nosaltres treballem constantment per 
millorar-los.

DEL BENEFICI

Implicació de l’entitat en 
diverses iniciatives amb impacte 
directe a la societat. 

Inversió en la comunitat 

 3,7 % 

Eficiència

Arran de la fusió amb BSABanc el 2022, l’eficiència de 
MoraBanc ha experimentat un repunt però segueix sent 
competitiva respecte de la mitjana tant de bancs europeus 
com del mercat nacional.

68,20 % 

MITJANA BANCS UE 1: 61,19 % 

La gestió exigent i un model de negoci 
innovador han permès millorar la rendibilitat de 
l’entitat de manera continuada els darrers anys.

Rendibilitat 

10,90 %
ROE 

MITJANA BANCS UE 1: 7,68 %

2019 2020 2021 2022

10,90 %

9,47 %
10,09 %

8,47 %

Millora del ROE de MoraBanc al llarg dels anys 2

RÀTIO D’EFICIÈNCIA
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RÀTIO DE SOLVÈNCIA 
CET 1 FULLY LOADED

RÀTIO DE LIQUIDITAT 
(LCR)

RÀTIO DE PALANQUEJAMENT 
(LEVERAGE RATIO)

1 Phase-in
Dades: informes anuals dels bancs i https//www.bankingsupervision.europa.eu el 31/12/2022.

MoraBanc

CA Group

Rabobank

KBC

Morgan Stanley

Mitjana UE1 

UBS

Julius Baer

Barclays

Société Générale

BBVA

BNP

Santander

Bankinter

18,1 %

17,2 %

16,0 %

15,4 %

15,3 %

15,3 %

14,2 %

14,0 %

13,9 %

13,3 %

12,6 %

12,3 %

12,0 %

12,0 %

MoraBanc

Rabobank

BBVA

Morgan Stanley

Mitjana UE

KBC

CA Group1

Barclays

Santander

UBS

BNP

Bankinter

Julius Baer

Société Générale

7,3 %

6,6 %

6,5 %

5,5 %

5,5 %

5,3 %

5,3 %

5,3 %

4,7 %

4,4 %

4,4 %

4,4 %

4,3 %

4,3 %

MoraBanc

Julius Baer

Bankinter

CA Group

Barclays

UBS

Mitjana UE

BBVA

Rabobank

KBC

Santander

Société Générale

Morgan Stanley

BNP

294,1 %

233,3 %

193,5 %

167,3 %

165,0 %

163,7 %

161,5 %

159,0 %

156,0 %

152,0 %

152,0 %

141,0 %

132,0 %

129,0 %

Gràfics comparatius dels bancs

Durant el 2022 hem crescut en totes les línies de negoci gràcies a accions molt concretes 
que busquen la diferenciació i rendibilitat del nostre model de negoci. La nostra estratègia se 
centra en el creixement a nivell general i en quatre elements principals.

DIGITALITZACIÓ

MoraBanc té l’objectiu 
de ser una organització 
data-driven (impulsada 
per dades) on tots els 
processos i les decisions 
es basin en dades, anàlisi 
i informació.

CREIXEMENT 
INTERNACIONAL

MoraBanc està present 
a Andorra, Suïssa, als 
Estats Units i a Espanya. 

CREIXEMENT DEL 
NEGOCI

Sempre hem posat tots 
els mitjans disponibles 
per donar resposta a 
les demandes reals de 
la clientela, i això s’ha 
traduït en un creixement 
constant. 

CULTURA 
ORGANITZATIVA

A MoraBanc potenciem 
els valors en què creiem 
per tal de ser una 
empresa més atractiva 
per a les persones i per 
al talent. 

Prioritats estratègiques
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MoraBanc i les seves filials

Jurisdiccions amb bancs custodis

Som un grup internacional que aportem diversificació de multicustòdia a través de les nostres filials 
Boreal Capital Management a Zuric i a Miami, i MoraWealth a Barcelona i a Madrid. 

Grup MoraBanc arreu del món

LONDRES
HAMBURG

LUXEMBURG ZURIC
MÒNACOANDORRA LA VELLA

MIAMI

MORA WEALTH MANAGEMENT 
ESPAÑA AV, SAU
Barcelona 
Avinguda Diagonal, 640 
Edifici Alta Diagonal, 
1a planta, local D-1 
08017 Barcelona (Espanya)
Madrid 
Torre Serrano
C/ Marqués de Villamagna 3, plta. 7  
28001 Madrid (Espanya)
morawealth.es

BOREAL CAPITAL 
MANAGEMENT, LLC
Talstrasse 82  Postfach 2726 
8022 Zuric (Suïssa) 
borealcm.com

MORA BANC GRUP, SA
Av. Meritxell, 96
500 Andorra la Vella 
(Andorra)
morabanc.ad

BOREAL CAPITAL 
HOLDINGS USA, LLC
1450 Brickell Avenue
Suite 2900
Miami, FL 33131 
(Estats Units) 
borealcm.com
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